STUDIU DE CAZ - Dreptul International si European al Contractelor

Subiect: Aplicarea CISG si Principiilor Generale (Lex Mercatoria) in contractele
internationale de vanzare

1. Situatia de fapt

Un vanzdtor francez a Incheiat un contract de vanzare de otel pe termen lung cu un
cumpdritor belgian. In anii urmatori, pretul otelului a crescut brusc ca urmare a majorarii
cererii mondiale, 1n special in tarile emergente. Vanzatorul a solicitat renegocierea
pretului invocand o situatie de hardship (imprejurdri imprevizibile care fac executarea
excesiv de oneroasd). Cumparatorul a refuzat renegocierea. Vanzatorul a introdus actiune
la Tribunalul comercial din Tongeren (Belgia), cerand adaptarea contractului. Tribunalul
a considerat ca se aplicd Conventia ONU privind contractele de vanzare internationald de
marfuri (CISG, 1980) si a analizat art. 79 privind exonerarea de raspundere in caz de
impediment. Judecatorul a retinut ca majorarea preturilor nu constituie un impediment si
a respins actiunea vanzatorului.

2. Calea de atac

In apel, Curtea de Apel din Anvers a retinut ci CISG nu reglementeaza expres situatiile
de hardship. In consecinti, potrivit art. 7.2 CISG, lacunele trebuie completate cu
principiile generale pe care se bazeaza Conventia sau, in lipsa acestora, cu legea
aplicabild determinatd potrivit normelor de drept international privat. Curtea a apreciat ca
nu existd un principiu general aplicabil, astfel ca a recurs la dreptul francez, desemnat ca
lege aplicabila. Dreptul francez consacra obligatia de renegociere in caz de hardship, iar
refuzul cumparatorului de a renegocia a fost considerat culpabil. Instanta a admis cererea
vanzatorului si a acordat despagubiri de 450.000 euro.

3. Recursul

Cumparatorul a formulat recurs la Curtea de Casatie belgiana, invocand principiul pacta
sunt servanda si sustinand ca vanzatorul era obligat sa execute contractul la pretul stabilit
initial, intrucat CISG nu permite adaptarea contractului pentru schimbari economice.

4. Solutia Curtii Supreme

Curtea de Casatie a respins recursul si a mentinut hotararea de apel, motivand
urmatoarele:

1. Articolul 79 CISG se aplica nu doar 1n caz de fortd majora, ci si in caz de hardship,
intrucat ambele privesc evenimente externe si imprevizibile care afecteaza executarea.

2. Aplicand art. 7.2 CISG, Curtea a apreciat ca lacuna Conventiei poate fi completata prin
principiile generale care stau la baza acesteia, Intre care se numara Principiile
UNIDROIT privind contractele comerciale internationale. Art. 6.2.2 din aceste Principii



consacra dreptul la renegociere in caz de schimbare fundamentala a circumstantelor. In
consecinta, cumparatorul trebuia sd accepte renegocierea contractului.

5. Probleme juridice principale

1. Daca majorarea imprevizibila a preturilor constituie un impediment in sensul art. 79
CISG.

2. Daca situatiile de hardship sunt acoperite de CISG sau reprezinta o lacuna.

3. Daca Principiile UNIDROIT pot fi utilizate ca principii generale ale dreptului pentru
completarea CISG.

4. In ce masura principiul pacta sunt servanda permite adaptarea contractului in dreptul
comertului international.

6. Temeiuri juridice relevante

- Conventia ONU privind contractele de vanzare internationala de marfuri (CISG), art. 7,
79

-Principiile UNIDROIT, art. 6.2.2 — 6.2.3

-Codul civil francez, art. 1195 (hardship)

- Principiul pacta sunt servanda (dreptul obligatiilor)

7. Sarcini
1. Identificati problema juridica centrald din aceasta speta.

2. Cum distingeti Intre forta majora si hardship in sensul art. 79 CISG?

3. In ce conditii poate fi completata CISG cu principii generale sau cu legea nationala,
potrivit art. 7.2?

4. Sunt Principiile UNIDROIT principii ,,care stau la baza CISG”? Argumentati pro si
contra.

5. Formulati o opinie critica privind solutia Curtii de casatie: considerati cd ea
promoveaza flexibilitatea contractelor internationale sau submineaza stabilitatea
raporturilor comerciale?

8. Concluzii

Speta ilustreazd concurenta dintre principiile stabilitatii contractuale si echitatii
contractuale n dreptul international al contractelor. Decizia Curtii de Casatie belgiene
marcheazd o orientare evolutiva si pragmatica: CISG trebuie interpretata in lumina
principiilor contemporane ale comertului international, inclusiv Principiile UNIDROIT,
pentru a evita rigidizarea excesiva a contractelor.

O alta concluzie: in virtutea art. 7.2. CISG instantele sunt obligate sd aplice lex
mercatoria (principiile generale ale dreptului) atunci cand unele chestiuni ce tin de
domeniul CISG nu sunt in mod expres reglementate de aceasta.
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